PRODAVAC

BROJ SATI TJEDNO
MODUL NASTAVNI PREDMET T 7 )
razred | razred | razred
OPCEOBRAZOVNI DIO
Hrvatski jezik 3 3 3
Strani jezik 2 2 2
Povijest 2 - -
Geografija - -
OPCEOBRAZOVNI | Etika/Vjeronauk 1 1
MODUL Politika i : _ 2
gospodarstvo
Ejelesna i zdravstvena 2 2 2
ultura
Matematika 2 2 2
Osnove informatike - 2 -
POSEBNI STRUKOVNI DIO
OBVEZNI
STRUKOVNI
MODULI
Nabavno poslovanje 4 - -
NABAVA Poslovan]e. 1 _ _
prodavaonice
Poznavanje robe 3 = =
Prodajno poslovanje - -
PRODAJA
Poznavanje robe - 2
Prodajna
komunikacija 2 ) )
POSLOVNA
KOMUNIKACIJA Poslovna ) ) 1
dokumentacija
MARKETING U Osnove marketinga - 2 =
TRGOVINI Ponasanje potrosaca - - 1
PRAKTICNA Trgovacka praksa 4 7 14
NASTAVA (sati tjedno)
Ekologija i odrzivi 2 ) )
razvoj
Kreativnost u 2 ) )
IZBORNI poslovanju
STRUKOVNI Aranziranje i estetsko ) 2 _
_ MO]?ULI oblikovanje
(birasejedanod  ["prezentacijske
ponudenih vjestine - 2 -
predmeta) Upravljanje ) ) 2
prodavaonicom
Odnosi s kupcima - - 2

Ovaj obrazovni program
omogucava obrazovanje
prodavaca Sirokog profila
prilagodenog poslovima u

svim trgovinskim strukama.

Ucenici koji se Skoluju
za zanimanje prodavac bit ¢e
osposobljeni za samostalno
obavljanje sljede¢ih poslova:
prodaje
veliko, sudjelovanje u nabavi
i izboru narudzbi, financijskih
evidencija, blagajnickih
obracuna kartoteka roba,
evidencija narudzbi i rokova i
sl

roba na malo i

Posebno vazno mjesto
u obrazovanju prodavaca ima
prakti¢na nastava. Obavlja se
u prodavaonicama trgovackih
poduzeca i
prodavaonicama

ostalim
gdje je
osigurana povezanost teorije
i prakse.

rad u
potrebno je
prosjecne
intelektualne sposobnosti,
dobro zdravlje i opca
izdrzljivost, normalan vid i
razlikovanje boja, normalan
sluh, spretnost u raCunanju te

Za
zanimanju
sljedece:

ovom

kulturno ponasanje.



